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Introduction 

 Appliquer les concepts appris pendant le cours 
 

 Planifier un projet à appliquer dans une entreprise réelle 
 

 En utilisant l'analyse des processus et des concepts pour travailler avec 
des affaires electronique 
 

 Transformer un service ou une groupe de services de un concept brique et 
mortier pour clique et mortier 

L’OBJECTIF DE CE TRAVAIL 
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L’entreprise 

 Accès au circuit express 30 minutes 

 Cours en groupe sur écran géant 

 Cours de Velocycle sur écran géant 

 

 Très bas prix 

 Équipement de pointe 

 Un concept sans prétention 

 

ÉCONOFITNESS EST LE PLUS GRAND RESEAU DE CENTRES D'ENTRAINEMENT 

LIBRE-SERVICE AU QUEBEC ET OFFRE DES GYMS ABORDABLES À TOUS. 

 

Caractéristiques Services 
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L’entreprise 

59 GYMS AU QUÉBEC 

 

59 GYMS au Québec 
129$ par année ou  
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L’entreprise 

 $ 273 par année + tax 

 $ 22,75 par mois + tax 

 $ 129 par année + tax 

 $ 10,75 par mois + tax 

 

DEUX PLANS DE SERVICES 

 Écono Platine 
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Analyse critique 

UN COUP D’OEIL SUR LES SERVICES,  

APPLIQUER LES CONCEPTS APPRIS PENDANT LE  
COURS 

 
En utilisant les concepts appris en classe, nous 

appliquons une analyse sur les services de l'entreprise. Nous naviguons les 

possibilités d'améliorer l'entreprise en 4 points principaux: Google Adward, Google 

mon entreprise, Facebook et Applications et systèmes. 
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Analyse critique 

FACEBOOK 
9 novembre 21 novembre 7 novembre 

Publications périodique:  

chaque semaine ou à tous les quinze jours 

L’entreprise est présente sur facebook et a un travail fort et cohérent. 

Cependant, il y a des opportunités d'amélioration. 

les commentaires des clients sont très anciens et le groupe que l'entreprise possède sur 

facebook ne compte pas plus de 300 utilisateurs actifs. 
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Analyse critique 

GOOGLE MON ENTREPRISE 

L'application est connue et très bien établie 

par l'entreprise, permettant une distribution et 

un filtrage optimaux des utilisateurs / clients 

potentiels dans le rayon de recherche sur 

l’internet. 



 
 
 
 

Rodrigo et Oumou 

10 

Analyse critique 

GOOGLE ADWARDS 

L'application est connue et appliquée.  

Recherches quelques mots clés nous sommes arrivés  

à l'adresse électronique. Mais, il y a des possibilités d'amélioration*.  
 

Mots d’accorde: econofitness, gym et gym pas cher et gym à Montréal. 

Mots pas d’accorde: fitness, econo, gim, gymnase à proximité, meilleur prix et sport. 

 

*Comme google adwards est un outil qui peut faire varier vos résultats en fonction du planning à 

utiliser et aussi de la relation investissement / mots et résultats, l'entreprise appréhende une bonne 

compétitivité avec ses concurrents directs et indirects. 
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L’opportunité 

CLIQUE ET MORTIER 

 Nous trouverons 3 principaux points d'action, qui peuvent centraliser dans une solution 
centralisée. 

SUPERLOTATION ET PEAK HORAIRES 

 MANQUE DE CONSEILLERS 

QUESTIONS SUR LES DESCRIPTIONS DE ACTIVITÉS 
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L’opportunité  

SOLUTION PROPOSÉE 

 

Une aplication de téléphone cellulaire qui ajoutent de la valeur au service déjá offert 
par Econofitness 
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L’OPPORTUNITÉ  

SUPERLOTATION ET PEAKS HORAIRES 
Redistribution et conseils d'autres unités moins remplies 
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L’opportunité  
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L’opportunité 
MANQUE DE CONSEILLERS ET QUESTIONS SUR LES  

DESCRIPTIONS DE ACTIVITÉS 

Lignes directrices et fiche d’activités à un clic.  
Rendre disponible l'évolution de la formation et des statistiques pour  le client 
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L’opportunité 
MANQUE DE CONSEILLERS ET QUESTIONS SUR LES  

DESCRIPTIONS DE ACTIVITÉS 

En cas de doute sur la façon d'effectuer l'exercic, petites vidéos avec l'explication 
 de la façon d'utiliser les appareils selon la formation indiquée par le spécialiste responsable. 
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L’opportunité 
AUGMENTATION DE LA FACTURATION ESPACE POUR LES 

PUBLICITES 
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Conclusion 
EST-CE QUE QUE NOUS POUVIONS VOIR? 

Grâce à l'application des concepts appris pendant le cours, nous avons pu 

vérifier la richesse des informations acquises, qui potentialisent une bonne 

analyse des divers domaines de travail pour appliquer et développer des 

stratégies commerciales utilisant la technologie, la technologie en ligne et le 

développement de nouveaux services liés aux affaires électroniques 
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http://www.agenciatsuru.com.br/blog/site-responsivo-web-app-e-app-para-celular/ 

http://www.google.com.br/imagens 
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